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CARTA AO LEITOR

Obras de Arte

O trabalho de um artista é digno de
admiragao. De uma simples tela em branco, ele
consegue criar formas que nos fazem refletir
sobre a grandeza de sua criatividade.

Com uma pedra bruta, ou uma massa de
argila, ele da forma a uma escultura que
somente uma mente prodigiosa seguida de
mé&os habilidosas tem tal aptidao.

Todos nos, no exercicio de nossa atuacgao
profissional, tambeém temos, se assim
desejarmos, o dom de fazer com que nosso
trabalho seja uma obra artistica.

E vocé quem deve dar o tom e o colorido
especial para que a sua atividade, dependendo
da maneira como
vocé a executa,
apos exposta ao
verdadeiro
interessado, possa
ter uma repercussao
que seja
considerada como
algo acrescido de
requinte, empenho

dirigrdn o
esmerada
capacidade.

Esta em suas
mé&os, faca bom uso.

Boa leitura.

Ademir L. Soares
Diretor
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José Wilson da Silva

Atencao e e
Interesse [i¢

Um colaborador
que desponta no
setor do expediente,
apresentando um
notavel interesse em
crescer na profissao,
fato este perceptivel
pela atencgéao
dedicada a cada
tarefa que executa.

Wilson nao so prepara documentos e
materiais necessarios ligados a esfera
burocratica e legal das empresas - tais
como alvaras, certiddes, alteragdes
contratuais, cadastros fiscais, entre outros -
como também auxilia quando necessario
no expediente externo, nas reparticoes
competentes, encaminhando e
acompanhando variados procedimentos
administrativos.

Ele, gue ja esta conosco ha 4 anos
anos, goza do carinho e admiracdo de
todos os demais colegas, mantendo
tambem bom nivel de relacionamento nos
contatos com org&os publicos ou clientes
que visita.

José Wilson da Silva

Parabéns! y

\
"Quem perde seus bens perde muito; guem perde um amigo

perde mais; mas quem perde a coragem perde tudo”. Miguel
de Cervantes

"Pode-se vencer pela inteligéncia, pela habilidade ou pela
sorte, mas nunca sem trabalho".
A. Destoef

"0 cérebro humano comeca a trabalhar no momento em que
0 sujeito nasce & ndo para até o momentos em que ele sobe
num palanque para fazer um comicio”. George Jessel
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ARTIGO

para reduzir os custos bancarios:

Quais tarifas bancarias podem ser negociadas?
Desde 2007, as empresas podem negociar com 0s
bancos todas as tarifas. Isso so0 vale para clientes
corporativos. Para pessoas fisicas, os bancos
precisam seguir uma tabela de pregos padronizada.
O custo dos servigos deve ser previsto em contrato.
Para aumentar o valor de uma taxa ou criar outra, os
bancos precisam avisar os clientes até 30 dias
antes da primeira cobranca.

Ha muita variagdo entre as tarifas cobradas
pelos diferentes bancos? Como as tarifas
precisam ser negociadas, ha uma enorme variacao
nesses valores. Em alguns bancos, dependendo da
guantia que o cliente movimenta mensalmente,
algumas taxas nem s&o cobradas.

Concentrar todas as contas da empresa num so
banco é importante para garantir uma boa
negociacdo? A medida que a empresa aumenta a
movimentacdo de suas contas em apenas um

Muitos empreendedores ficam em dlvida sobre como negociar com os bancos para reduzir as tarifas
pagas por operagdes financeiras e pela manutengéo das contas correntes. Veja o que € possivel fazer

dos funcionarios, a cobrancga de contas dos clientes
e seus investimentos —, s80 maiores as chances de
diminuir os custos com a manutencdo de contas
bancérias ou até ser isento de tarifas. Ao diluir as
contas em varias instituicoes, o cliente perde forga
na hora de negociar.

Ha algum servigco que nao pode ser cobrado
pelos bancos? Para empresas com receitas
anuais de, no maximo, 2,4 milhdes de reais, os
bancos ndo sdo autorizados a cobrar tarifas pela
liguidacdo de crédito antecipada, ou seja, quando
uma empresa decide quitar emprestimos ou
financiamentos antes da data do vencimento. Mas
essa regra so vale para contratos firmados a partir
de 10/12/2007, data da resolugdo do Conselho
Monetario Nacional. Fonte: Revista Exame PME

CONFIRA OS PRINCIPAIS INDICES

banco — concentrando, por exemplo, o pagamento indices e Valores Més Var. Anual (%)
Poupancga (set.) 0,57% 6,7
IGP-M (set.) 1,15% 7.8
Fabricio Henngue De Souza Bovespa (30/09) 69.429 12,9
. Advogado UFESP 2010 | R$ 16,42 3,6
Rua Levindo Lima, 55 - Campolim Délar Paral.  (30/09)] R$ 1,91 -4,97
Sorocaba - SP - Fone: (15) 3224-1811 | I'sZjario Minimo 2010 | R$ 510,00 9.7
il e Cesta Basica (set.) | R$ 52,00 ) for
1 e el i Gasolina (30/09) RS 2,629 3.1
Un, o sboross o “ ”
Mmhﬂpﬂ
cimmenne - BHCELSIQES




CARTILHA EMPRESARIAL

Voceé e o produto!

Vocé as vezes se pergunta por que algumas
pessoas, apesar de serem muifo competentes, ndo
se destacam em seu meio profissional? E que para
sobreviver em um mundo extremamente competitivo
& preciso chamar a atengdo. E preciso lembrar o
seguinte: ndo basta que vocé sefa bom, mas & preciso
gue muitas pessoas saibam que vocé € bom. Mas
cuidado para ndo desviar do bom caminho e se
transformar em um propagandista pessoal.

O sucesso de sua carreira depende de como
vocé lida com vocé mesmo, como cuida da
“"embalagem”, da apresenfagdo. E al entra o
diferencial de quem tem sucesso: saber planejar sua
imagem e expor seu produto de conhecimento e
habilidades para o mercado.

1. ENCONTRE GENTE Encontre pessoas. Converse
com as pessoas. Faga contato, onde quer que va e
seja la o que estiver fazendo. Todas as pessoas séo
importantes ou um dia serdo importantes.

2. ADAPTE-SE Agir & sempre melhor do que esperar
as coisas acontecerem. Se vocé ndo agir, se nao
anunciar o produto que vocé &, como as pessoas vao
conhecer vocé? No mercado profissional ndo basta
sobreviver. E preciso se destacar.

3. FACA SEU COMERCIAL O primeiro trabalho &
definir uma espécie de anuncio para vocé esmo. Um
resumo que vocé pode passar para as pesscas
informalmente em uma conversa. Pense que esta
fazendo um comercial de 30 segundos sobre si
mesmo, com énfase em seus pontos fortes.

4. TENTE NAO COMETER ERROS Se vocé esta
indo para um congresso, uma reunido, ou um
encontro mais informal, procure saber quem estara

l4. E uma forma
de preparar o
discurso que
vai praticar.
M ao s e
esquecga de
levar cartées [
de visita!

5. SEJA
AGRADAVEL
Pratique as
expressbes
polidas, como [ %@
‘par favor’, -
‘obrigado’ e

‘com licenga’. A
FPratique seu

aperto de mao: deve ser firme sem ser agressivo.
Olhe nos olhos da pessoa enquanto cumprimenta,
sorria e ouga. Estd sem assunto? Leia jornais,
acompanhe o noticiario de televisdo. A pessoa sem
assunto é chata.

6. DEDIQUE TEMPO Sempre que puder, participe de
reunibes, happy hour, passeios com os colegas de
trabalho oudo clube e pratique esportes coletivos.

7. PROMOVA-SE Modéstia & parte. Isso mesmo:
ponha a modéstia de lado e fale dos projetos que vocé
esta desenvolvendo, das conquistas que obteve.
Aparecal

8. VISTA-SE BEM Bom senso & uma qualidade na
apresentacio pessoal. Nao descuide da aparéncia. A
pessoa elegante & bem-vista e bem-lembrada. Fonte:
Revista Fenacon em Servicos

Carnes Bovinas, S

Frangos, Ovos e Frmw yr 1)

R. Dr. Campos Salles, 697 - Sorocaba - SP
Fone/Fax: 3231-6609 - 3232-5381







